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Unser 

Partnerprogramm 

für externe 

Datenschutz-

beauftragte

Ihre Kunden gemeinsam 
gegen Cyberangriffe absichern



Unsere Leistungen werden bescheinigt und können als Nachweis für Cyberversicherungen oder 
zur (Teil-) Erfüllung von Anforderungen aus ISO 27001, DS-GVO oder TISAX verwendet werden.

Gemeinsam für Sicherheit sorgen

Unser Leistungsportfolio

Die Abhängigkeit von IT-Systemen und die Anzahl 
von digitalen Daten in der Geschäftswelt steigt stetig. 
Unternehmen müssen sicherstellen, dass ihre Systeme 
und Daten vor Cyberangriffen geschützt sind. Als Part-
ner in unserem Programm haben Sie die Möglichkeit, 
unseren Service Ihren Kunden zu empfehlen und da-
bei eine Provision zu verdienen. Wir glauben, dass dies 
eine Win-Win-Situation für alle Beteiligten ist. Unsere  
Cybersecurity-Dienstleistungen bieten Ihren Kunden die 
Möglichkeit Sicherheitslücken im eigenen Betrieb auf-
zudecken, zu beheben und so eine Widerstandsfähig-
keit gegenüber Cyberangriffen aufzubauen. Der Artikel 
32 der DS-GVO verlangt, dass personenbezogene Daten 

durch geeignete technische und organisatorische Maß-
nahmen geschützt werden müssen. Unsere Cyber- 
security-Dienstleistungen sind ein wichtiger Bestand-
teil hiervon, da sie Unternehmen helfen, die Sicherheit 
von IT-Systemen und Daten zu gewährleisten. Finanziell  
können Sie von unserem Partnerprogramm profitieren,  
indem Sie bei der Vermittlung einer Cybersecurity-
Dienstleistung 10% Provision vom Umsatz des vermit-
telten Kunden bekommen. Dabei garantieren wir volle  
Sicherheit: Wir garantieren Ihnen Kundenschutz, das  
heißt der Datenschutz bleibt in jedem Fall Ihr Thema und 
Ihren Kunden bieten wir eine Geld-zurück-Garantie, falls 
wir beim Erstauftrag keine Sicherheitsrisiken finden. 

Phishing-Kampagnen, die an Unternehmen bezüglich Anwendung, Design 
und Sensibilisierungsstand der Mitarbeitenden angepasst werden. Mit an-
schließender Sensibilisierungsmaßnahme, um das Einfallstor Nummer Eins: 
den Menschen "abzusichern".

IT-Schwachstellenanalysen, die Sicherheitslücken mit bestimmten auto-
matischen Prozessen bei Unternehmen identifizieren. Mit anschließender 
manueller Evaluation und Bewertung. IT-Schwachstellenanalysen dienen zur 
Beurteilung des Sicherheitsniveaus eines Unternehmensnetzwerks.

Penetrationstests, die individuell an die Infrastruktur von Unternehmen 
angepasst werden. Mit manuellen Angriffen, die einen automatischen Angriff 
erweitern. Der Penetrationstest führt zur Identifikation weiterer Schwach-
stellen und einer Einschätzung der Widerstandsfähigkeit des Unternehmens-
netzwerks gegenüber gezielten Cyberangriffen.

Cybersecurity Assessments, die einen echten Cyberangriff abbilden und 
damit die bestmögliche Einschätzung der Sicherheitslage ermöglichen. 
Unsere Cybersecurity Assessments umfassen neben der Unternehmens-
netzwerkebene, den Risikofaktor Mensch und darüber hinaus 
die physische Ebene. Vom Unternehmensnetzwerk, über das 
Personal, bis hin zur Eingangstür des Unternehmens. Unser 
Cybersecurity Assessment kurz erklärt: 
https://youtu.be/X_Yu-M-vpLc



Ihre Vorteile als Partner

Verdienstmöglichkeit

• Phishing Kampagnen: ca. 1.500-2.000 €*.

• IT-Schwachstellenanalyse: ca. 5.000 €*.

• Penetrationstest: ca. 10.000 €*. 

• Cybersecurity Assessment: Preis auf Anfrage.
 
* Alle Preise zzgl. gesetzlicher USt.

>> Sie erhalten bei der Vermittlung eines Neukunden 

 10% vom Umsatz der vermittelten Cybersecurity-Dienstleistung. <<

>> Sie erweitern das Leistungsspektrum für Ihre Kunden. <<

>> Wir bieten Ihren Kunden eine Geld-zurück-Garantie1 an,  

           falls wir keine Sicherheitsrisiken finden. <<

>> Sie bleiben völlig unabhängig. Wir führen den Auftrag in unserem 

               Namen durch und tragen das Risiko bei der Umsetzung. <<

>> Voller Kundenschutz: Der Datenschutz bleibt in jedem Fall Ihr Thema. <<

1 Die Geld-zurück-Garantie gilt für den ersten Auftrag. Falls wir keine Sicherheitsrisiken finden, bekommt der Kunde sein Geld zurück.

Ihre 

Provision: 

10%

>> Als Partner erhalten Sie optional Schulungen, um die Dienstleistung 

 bestmöglich beim Kunden zu platzieren und durch eine 

        Cybersicherheitsstrategie langfristig am Erfolg teilzuhaben. <<

>> Sie erhalten Preisvorteile für Sicherheitsüberprüfungen 

               in ihrem eigenen Unternehmen. <<

Unsere Produkte sind keine Standardlösungen. Sie werden 
jeweils auf die spezifischen Anforderungen und die Größe 
des zu prüfenden Unternehmens zugeschnitten. Aufgrund 
dieser Individualität variiert die Preisspanne, je nach  

Leistungsumfang und Unternehmensgröße. Im Folgenden 
geben wir daher Durchschnittspreise für kleine und mitt-
lere Unternehmen an, für die wir die entsprechenden 
Leistungen bereits erfolgreich durchgeführt haben:



Unser Partnerprogramm ist eine 
Win-Win-Situation für alle Beteiligten

Unsere Cybersecurity Leistungen bieten Ihren Kunden die Möglichkeit, Sicherheitslücken  
in deren Unternehmen aufzudecken, zu beheben und somit eine Widerstandsfähigkeit 
gegenüber Cyberangriffen aufzubauen. Darüber hinaus sind unsere Dienstleistungen ein 
wichtiger Bestandteil bei der Auswahl, Überprüfung und dem Nachweis der Wirksamkeit 
von geeigneten technischen und organisatorischen Maßnahmen zum Schutz von personen-
bezogenen Daten gemäß Art. 32 DS-GVO.

>> Lassen Sie uns gemeinsam  
          für eine sichere IT-Infrastruktur sorgen. <<
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Wir beginnen mit einem Gespräch (ca. 1 Std.), in dem wir unseren potenziellen Partnern 
unsere Leistungen und unser Partnerprogramm vorstellen. Wir gehen individuell auf 
Ihre Bedürfnisse ein und zeigen Ihnen Fördermöglichkeiten auf. Damit legen wir den 
Grundstein für eine vertrauensvolle und erfolgreiche Partnerschaft.

Ablauf

• Wenn die Grundlagen gelegt sind, erfolgt die vertragliche Provisionsvereinbarung (10%), welche die 
Zusammenarbeit auf eine verbindliche Basis stellt. Unsere Partner sind dann bereit, potenzielle Kunden 
anzusprechen und auf unsere Dienstleistungen aufmerksam zu machen.

• Im nächsten Schritt ermöglicht unser Partner die Vereinbarung eines Termins zwischen uns und dem Kunden. 
Dabei besteht die Möglichkeit, dass der Partner auf Wunsch selbst an diesem Termin teilnimmt. Der Partner 
stellt uns die Kontaktdaten des Kunden zur Verfügung. Dieser Kundenkontakt dient als Ausgangspunkt für 
einen persönlichen Dialog, in dem wir die Möglichkeit haben, die individuellen Bedürfnisse des Kunden zu 
erfassen und zu besprechen.

• Anschließend führen wir ein Informationsgespräch. Dabei klären wir offene Fragen und erarbeiten 
gemeinsam maßgeschneiderte Lösungen.

• Im positiven Fall, wenn sich der Kunde für unsere Leistungen entscheidet, erfolgt die Beauftragung. Ab 
diesem Zeitpunkt kümmern wir uns um eine erfolgreiche Umsetzung und die Zufriedenheit des Kunden.

• Während der gesamten Projektlaufzeit halten wir alle Beteiligten auf dem Laufenden und sorgen für eine 
transparente Kommunikation. 

• Nach erfolgreicher Umsetzung bezahlt der Kunde seine Rechnung bei uns. Sobald die Zahlung eingegangen 
ist, erhält unser Partner die verdiente Provision für seine wertvolle Vermittlungsarbeit. 

Ihr Ansprechpartner Marcel Albrink

Für weitere Informationen und individuelle Beratung 
nehmen Sie gerne Kontakt mit mir auf.
E-Mail: m.albrink@audatis.de | Fon: 05221 87292-06


